
El Acuerdo de Libre Comercio de América del Norte (NAFTA) ha sido un éxito enorme 
para Estados Unidos y sus socios en el NAFTA en los diez años de su historia, de 
acuerdo con una hoja informativa de diciembre, difundida por la Ofic ina del
Representante Comercial de Estados Unidos (USTR).

A continuación una traducción extraoficial de la hoja informativa:

NAFTA A LOS DIEZ AÑOS ES UN EJEMPLO DE ÉXITO

-- El Acuerdo de Libre Comercio de América del Norte (NAFTA) ha sido un éxito 
enorme para Estados Unidos y sus socios en el NAFTA. Permitió a los
norteamericanos trabajar mejor, ganar más y mejorar su poder adquisitvo. Ha
contribuido a obtener más comercio, elevada productividad, mejores puestos de
trabajo y salarios más altos.

-- En los diez años del NAFTA el comercio total entre los tres países se ha más que 
duplicado, pasando de 306.000 millones de dólares a 621.000 millones en 2003. Eso 
significa 1.700 millones de dólares en comercio cada día.

-- Las exportaciones a Canadá y México crecieron de 142.000 millones de dólares a 
263.000 millones en los primeros diez años del NAFTA. Y las exportaciones
mexicanas a Estados Unidos aumentaron 242 por ciento, mejorando el nivel de vida 
y reduciendo la pobreza en México.

-- Algunos afirmaban que el NAFTA contribuiría a la declinación industrial de Estados 
Unidos y crearía "un gigantesco sonido de absorción. Sin embargo, luego que el 
NAFTA fuera aprobado en 1993:

--La producción manufacturera de Estados Unidos creció en la década de 1990,
aumentando 44 por ciento en términos reales.

-- El empleo en Estados Unidos creció en más de 20 millones entre 1993 y 2000.

-- Para los trabajadores del sector privado de Estados Unidos la compensación real 
por hora subió 14,7 por c iento entre 1993 y 2003 (2do. trimestre a segundo
trimestre); en los diez años precedentes al NAFTA el aumento fue de 10,6 por ciento, 
o sea más de una cuarta parte menos. Los salarios de la manufactura de Estados 
Unidos subieron radicalmente, con un aumento del 14,4 por ciento de la
compensación real por hora en los 10 años posteriores al NAFTA, más del doble del 
aumento del 6,5 por ciento en los 10 años anteriores al acuerdo.



-- Las ganancias por ingresos y recortes impositivos debidos al NAFTA llegaron hasta 
930 dólares cada año, para la familia media de cuatro personas en Estados Unidos.

-- Para fines de 2002 las exportaciones de Estados Unidos a México de vehículos de 
pasajeros y camionetas livianas totalizaron 3.600 millones de dólares, 38 veces más 
que en 1993.

-- El 80 por c iento del aumento del déficit comercial en las manufacturas de Estados 
Unidos en los tres años pasados se debe a la reducción de exportaciones y a la 
demanda extranjera débil, no al aumento de las importaciones.

-- Para los mexicanos, el NAFTA ha resultado en mayores exportaciones, salarios 
más elevados para los trabajadores, más inversión extranjeras y un sector agrícola 
más sólido: México exportó 143.000 millones de dólares a sus socios del NAFTA en 
2001, un aumento del 232 por ciento en relación con 1993, dos veces más rápido
que el crecimiento de las exportaciones al resto del mundo.

-- El crecimiento en las exportaciones mexicanas representa más de la mitad del 
aumento del ingreso nacional real de México en el período 1993 a 2001. Una de cada 
cinco personas en México está empleada en trabajos orientados a la exportación, y la 
mitad de los 3,5 millones de empleos generados en México entre 1995 y 2000 fueron 
resultado del NAFTA y del crecimiento de las exportaciones.

-- El empleo en el sector exportador de México paga 37 por ciento más que en el 
resto del sector manufacturero de México.

-- Las exportaciones agrícolas de Estados Unidos a México aumentaron 100,4 por 
ciento entre 1993 y 2002. Se critica al NAFTA por "perjudicar a los agricultores 
mexicanos", cuando, en realidad la producción agrícola mexicana aumentó 50 por 
ciento entre 1993 y 2001.


